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Firmenprofil

Geschäftsmodell:	 Marketingdienstleistungen mit hohem Digitalisierungsgrad und Fokus auf Optimierung von  
	 bezahlter Online-Werbung.

Eine etablierte Online-Marketing-Agentur mit Sitz in der Region Zürich, steht im Rahmen einer Nachfolgelösung zum Ver-
kauf. Das rentable Unternehmen ist auf die digitale Kundengewinnung für KMU spezialisiert und überzeugt durch ein stark 
automatisiertes Geschäftsmodell. Mit rund 74 aktiven Kunden, einem eingespielten Team von zwölf Mitarbeitenden und 
stabilen wiederkehrenden Einnahmen ist der Kauf der Agentur eine Chance für strategische Käufer. Die Arbeitsprozesse 
sind digitalisiert und ermöglichen auch für die Zukunft weiteres Wachstum.

Potenziale und strategische Möglichkeiten

Dieses Unternehmen ist besonders attraktiv für:

•	 Unternehmen, die zukunftsorientierte, digitale Geschäftsmodelle mit stabilen Erträgen anstreben.
•	 Marktteilnehmer, welche ihr Leistungsangebot im Bereich digitale Marketinglösungen ausbauen möchten.
•	 Unternehmerpersönlichkeiten, die eine solide und systematisch aufgebaute Grundlage für weiteres Wachstum  

und Skalierung suchen.

Ansprechpartner

Haben wir Ihr Interesse geweckt? Sie können uns jederzeit telefonisch oder per Mail erreichen.

Branche:	 Dienstleistung
Region:	 Region Zürich
Rechtsform:	 GmbH

Mitarbeitende:	 10 – 15
Umsatz:	 CHF 1'00'000
EBIT:	 auf Anfrage

Verkaufspreis:

auf Anfrage

Damit wir Ihnen detaillierte Informationen zukommen lassen 
können, benötigen wir von Ihnen ein CV bzw. Firmenprofil, die 
unterzeichnete Vertraulichkeitserklärung, sowie den Eigen
kapitalnachweis über CHF 250'000.
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